O que é remessa em
consignacao?
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A remessa em consignacao é um modelo de comercializacao e logistica em que um fornecedor
envia produtos a um comerciante ou distribuidor, mas a propriedade dos produtos permanece com
o fornecedor até que estes sejam vendidos. Esse tipo de operacao é comum em diversas
industrias, especialmente em setores como vestuario, eletrénicos e automoveis. Aqui estao os
principais aspectos da remessa em consignacao:

1. Conceito de Remessa em
Consignacao

o Definicao: Na remessa em consignacao, o fornecedor (ou consignador) envia seus
produtos ao vendedor (ou consignatdrio) com a condicdao de que o vendedor sé pague
pelos produtos que realmente forem vendidos. Os produtos que nao forem vendidos
podem ser devolvidos ao fornecedor.

2. Caracteristicas da Remessa em
Consignacao

e Transferéncia de Risco: O risco de nao venda dos produtos é suportado pelo
fornecedor, j& que ele s6 recebera o pagamento apds a venda efetiva dos itens.

e Flexibilidade: Para o consignatario, a remessa em consignacao permite ter um estoque
disponivel sem o compromisso financeiro imediato, facilitando a gestao de capital.

o Estoque: O consignatario armazena os produtos, mas nao precisa paga-los até que sejam
vendidos, o que pode ajudar a melhorar o fluxo de caixa.

3. Vantagens da Remessa em
Consignacao



e Para o Fornecedor:
o Aumento da distribuicao dos produtos, ja que mais pontos de venda podem ter seus
produtos disponiveis.
o Potencial para aumento nas vendas, pois 0s comerciantes podem oferecer uma
variedade maior de produtos sem investir em estoque.
o Para o Consignatario:
o Reducao do risco financeiro, pois ndo ha necessidade de comprar produtos que
podem nao vender.
o Aumento na variedade de produtos oferecidos ao consumidor final, melhorando a
competitividade.

4. Obrigacoes e Acordos

e Contrato: E comum que as partes formalizem um contrato de consignacdo, detalhando
os termos e condicdes da remessa, incluindo:
o Percentual de comissao sobre as vendas.
o Prazos para pagamento e devolucao de produtos nao vendidos.
o Responsabilidades de ambas as partes.

e Registro de Vendas: O consignatdrio deve manter um controle rigoroso das vendas e do
estoque dos produtos consignados.

5. Aspectos Fiscais

e Nota Fiscal: Em geral, o fornecedor emite uma nota fiscal de remessa, que nao implica
em cobranca de ICMS (Imposto sobre Circulacao de Mercadorias e Servicos) até que os
produtos sejam vendidos. No momento da venda, é emitida uma nota fiscal de venda,
onde o ICMS sera devido.

Conclusao

A remessa em consignacao é uma estratégia vantajosa para ambas as partes, permitindo que
fornecedores ampliem sua distribuicao sem o risco de perdas e que os vendedores aumentem sua
oferta de produtos sem comprometer seu capital de giro. E essencial formalizar as condicdes e
obrigacdes em um contrato para evitar mal-entendidos.

Perguntas para revisao e entendimento:

1. O que caracteriza uma remessa em consignagcao?
2. Quais sao as vantagens para o fornecedor e para o consignatario?



3. Como as partes devem formalizar um acordo de consignacao?
4. Quais sao os aspectos fiscais envolvidos na remessa em consignacao?
5. Como o consignatéario deve gerenciar os produtos recebidos em consignagao?
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